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CONTACT 
Nathalie PRIN : 02 54 53 52 02 
CCI CAMPUS CENTRE 
16, place Saint Cyran  
36000 CHATEAUROUX 
02 54 53 52 00 
www.campus-centre.fr 
fpc@indre.cci.fr  
Siret : 183 600 014 000 17  
N° d’activité formation : 2436P000136 

PUBLIC - PREREQUIS 
Direction générale, directeurs(trices) et tous 
collaborateurs des services financiers, 
commerciaux, achats, ADV, logistiques, douanes 
d’entreprise de tous secteurs : représentant en 
douane, commissionnaires de transport 

PEDAGOGIE 
Mise en situation et exercices 

MOYENS ET OUTILS 
Support de cours  

INTERVENANT 
Consultant export 

MODALITES D’EVALUATION 
Positionnement pré et post formation par le 
formateur 
Bilan oral de fin de formation 
Appréciation des acquis sur l’attestation de 
formation 
Grille d’évaluation individuelle de fin de 
formation 

DUREE 
1 jour soit 7 heures 

DATES 
Octobre 2024 

PRIX 
550 € par stagiaire 

OBJECTIFS 
Maîtriser les Incoterms et savoir les utiliser de manière appropriée 
Pouvoir mener les négociations commerciales avec les nouvelles règles 
Incoterms ICC 2020 
Déterminer les Incoterms ICC 2020 appropriés pour gérer les transactions en 
maîtrisant les coûts et risques commerciaux, logistiques, douaniers et fiscaux 
 

PROGRAMME 
Principes de base des Règles de la CCI  
 

Rôle des Règles Incoterms® dans l’environnement du commerce 
international 
 

Objectif et contenu de la version 2020 
 

Les innovations de la version 2020. 
Incoterms 2010 versus Incoterms 2020 : les nouveautés 
La nouvelle publication ICC des règles incoterms : présentation de l’ouvrage 
(Introduction et Notes Explicatives) 
 

Les Règles Incoterms® 2020 en détail :  
Liste des 11 INCOTERMS ICC 2020 
Details pour chaque règle : 

Qui fait quoi ? 
Qui paie quoi ? 
Qui est responsable du risque transport ? 
Transferts de frais et de risque. 

Interface flux physiques, financiers et documentaires 
 

Quelle règle Incoterms ICC 2020 choisir ? 
Nos recommandations 
Les conséquences sur les pratiques commerciales et logistiques. 
Tableaux et schémas récapitulatifs. 
Tableau : analyse critique des Incoterms côté vendeur, côté acheteur 


